
Mis Actividades que Producen Ingresos (IPA’s) 
   A - 1 clase del cuidado de la piel (mínimo $100 al menudeo / 3 caras). 
   B - 2 faciales o citas De carrera (mínimo $100 al menudeo / 3 caras). 
   C - 2 reservaciones nuevas. 
   D - $100 al menudeo en ventas por servicio al cliente, sitio electrónico o folletos. 
   E - 1 seguimiento a la audio cinta de mercadeo con el cuestionario completado. 
   F - 1 una entrevista de desarrollo de equipo con el cuestionario completado. 
   G - 1 invitada a la Reunión de Unidad que se quede a la presentación de mercadeo. 
   H - 7 nombres y números telefónicos nuevos. 
   I - 1 Integrante de Equipo Nueva. 

Mi meta es: __________________________________________________________________ 
1. En el siguiente espacio, escribe la letra que corresponda a cada actividad a medida que la completes. 
2. Te sugerimos una variedad de actividades pero recuerda que las clases del cuidado de la piel y los 

preestrenos de colecciones deben ser tu primera prioridad. 
3. Presenta cada semana esta hoja junto con tu hoja de logros semanales y otros materiales de apoyo. 

Consultora a medio tiempo. 
Completa  5 actividades ó  

 1 diaria 

Consultora a tiempo completo. 
Completa 10 actividades ó  

2 diarias 

Seré una  Directora? 
Completa 15 actividades ó  

3 diarias 

6.  

7.  

8.  

9.  

10.  

11.  

12.  

13.  

14.  

15.  SE
M

A
N

A
  1

 

¿Apoyaron mi meta las actividades que realicé cada semana? 
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Por: Yaleska Feliciano Rios, Dir. Senior 



LISTA DE POSIBLES ANFITRIONAS DEL MES 
Mi meta es realizar _____ clases semanales.  

Para realizarlas, debo fechar a la semana _____. 
Circular las ya fechadas y escribir una X a las ya realizadas. 

NOMBRE                        TELEFONO NOMBRE                      TELEFONO 
1. 16. 

2. 17. 

3. 18. 

4. 19. 

5. 20. 

6. 21. 

7. 22. 

8. 23. 

9. 24. 

10. 25. 

11. 26. 

12. 27. 

13. 28. 

14. 29. 

15. 30. 

30 Caras Nuevas 
¡¡¡YO PUEDO HACERLO!!! 

Sigue este plan exactamente y marca todo lo que has logrado. 
Mes: ________________________________ 

Actividades Personales 

SEM. 1 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

SEM. 2 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

SEM. 3 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

SEM. 4 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Fecha 10 Clases Nuevas Semanalmente - 2 Diarias 

Cuando feches marca con una X el cuadro 

SEM. 1                          

SEM. 2                          

SEM. 3                          

SEM. 4                          

 25 50 75 100 125 150 175 200 225 250 275 300 325 350 375 400 325 450 475 500 525 550 575 600 TOTAL 

VENTAS SEMANALES DE $600 = $2,400 VENTAS  AL MES 

Cada cuadro = $25 en ventas. Colorea los cuadros con tus ventas …  
¡Mira como tus ventas se elevan! 

$100 $200 $300 $400 $500 $600 $700 $800 $900 $1,000 $1,100 $1,200 

Mis Ordenes Personales en Sección 1 Este Mes 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

Clases del Cuidado de la Piel de Este Mes - 3 Semanalmente 

Mis Reclutas Personales de Este Mes 

1. 

4. 

5. 

2. 

3. 

Actividad de Mi Equipo 
Producción de Equipo Este Mes 

$200 $1,200 $2,200 $3,200 

$400 $1,400 $2,400 $3,400 

$600 $1,600 $2,600 $3,600 

$800 $1,800 $2,800 $3,800 

$1,000 $2,000 $3,000 $4,000 

$4,200 

$4,400 

$4,600 

$4,800 

$5,000 

Cuando reclutas 5 nuevos miembros de equipo deben producir por lo menos 
$5,000 en producción en ordenes costo. Esto es solo un promedio de $1,000 
cada una. Recuerda, el inventario es un factor clave para el éxito, así que no 
debes aconsejar a la nueva consultora ordenes pequeñas. 

JUEGOS MILAGROSOS VENDIDOS 
SEM. 1 ____       SEM. 2  ____       SEM. 3 ____      SEM. 4 ____ 


